
TWM SIMULADORES 

TWM 

“O mercado de trabalho mais próximo das 

universidades.”  



PROBLEMA - SOLUÇÃO 

NECESSIDADE 
• Tecnologia da Informação 

presente em todas as 
áreas do mercado; 

 
• Tribunais de Justiça 
Informatizados, como as 
Faculdades de Direito 
ensinam a Peticionar? 

 
• Cientes do afastamento 

entre a prática da 
advocacia e o 

peticionamento 
universitário, surge o 

SIPE – Simulador do 
Peticionamento 

Eletrônico, um software 
como serviço que: 

• Reduz o custo da faculdade 

de Direito;  
• É Inovador (pode ser assim 

pontuada pelo MEC);  
• Gera Diferencial 

Competitivo;  
• Aumenta a captação de 

Alunos;  
• Aumenta a retenção de 

Alunos;  
• Facilita o trabalho de 

professores e funcionários 
do Núcleo de Prática 
Jurídica;  

• Aproxima a faculdade do 
dia-a-dia do mercado de 
trabalho profissional  

VS

. 



COMO ESTAMOS - TWM 

MERCADO 

 
• Mais de 600 usuários 

(alunos) somadas as 
instituições FIB e ITE 

de Bauru; 
 

• 880 faculdades 
privadas de direito no 

país. 
 

• 160 em São Paulo; 
• Mercado com 

faturamento líquido de 
R$ 54,5 bilhões em 

2017; 

MODELO DE NEGÓCIOS  

SAS 

 
• Negociação em andamento 

com grupo Ser Educacional, 
5º maior grupo de ensino 
do país; 
 

• •Negociação em andamento 
com a EDUVALE, faculdade 
referência em Avaré; 
 

• •Negociação em andamento 
com a Fundação Educacional 
Dr Raul Bauab – Jahu; 
 

• •Negociação em andamento 
com a UNIVEM, faculdade 
referência em Marília; 

+ 



PRÓXIMOS PASSOS 

PRÓXIMOS PASSOS 

 
• Vencer a concorrência indireta: 

  

–Tradicionalismo/acomodação;  

 

–Possíveis empresas desenvolvedoras;  

 

–Soluções “caseiras”;  

 

–Soluções que visam apenas a economia para a 

faculdade;  

 

 

+ 

R$150.000,00 por 13% 
 

• Desenvolver novos simuladores 

(pje, eproc, projudi);  

 

• Aplicar marketing digital para 

criar referência e 

credibilidade;  

 

• Desenvolver método de venda 

“autorealizado”;  

 

• Participação em eventos 

relacionados a educação  

 (Beteducar, Edtech...) 

Concretizando  as vendas em 

andamento com o menor orçamento 

possível (ganho de mercado), 

faturamento mensal de R$18.000,00 

sendo atingido menos da metade do 

Grupo Ser 

+ 



EQUIPE E DESAFIOS 

EQUIPE 

+ 

Founder - Comercial 

Joiners – Técnico 

e Administrativo 

Parceiros - Técnicos 



A REALIDADE SEM MEDO DE ERRAR... 


